
Augmentez vos ventes avec les coupons de réduction par 
montant
Utilisez un nouveau type de code promotionnel : le coupon de réduction, et déclenchez des ventes supplémentaires.

A cet effet, par l’intermédiaire d’un partenaire, vous pouvez créer un coupon de réduction d’un montant de 5€, par exemple, avec un code partagé (même 
code pour tous les clients, à la manière d'un code partenaire). Votre partenaire partage le code du coupon de réduction à ses clients ou d’autres 
populations. Tout client effectuant une commande avec le code promotionnel du coupon, se verra accordez une réduction, correspondant au montant 
prévu par le coupon, ici 5€. Ces 5€ sont traités comme un règlement effectué avec un mode de règlement d'un nouveau type "Coupon réduction".

 

Ce nouveau type de code promotionnel peut être utilisé sur Internet et au guichet. Dans ce dernier cas, l'utilisation du coupon s'effectue uniquement via un 
paiement multiple. Le code promotionnel doit être saisi comme règlement (de la même manière que le code d'un bon). S'il correspond à un coupon de 
réduction valide, et si le mode de règlement correspondant est autorisé pour le point de vente, alors le montant du coupon est automatiquement déduit du 
montant à payer de la commande.



 

Le coupon de réduction par montant bénéficie des mêmes fonctionnalités que le code promotionnel de type "Pourcentage commande". Vous pouvez 
limiter le code à une ou plusieurs filières de vente, à une certaine période de validité, à un usage unique par contact, etc.

Comment faire

Pour permettre l'utilisation de ce nouveau type de coupon, vous devez paramétrer un mode de règlement de type « Coupon » et un code promotionnel de 
type "Coupon réduction" en indiquant le montant de réduction et en l’associant au mode de règlement.

Ensuite, le reste du paramétrage est identique au code promotionnel de type "Pourcentage commande".
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